
Teknikmäklarna  
  

”När Google inte räcker till….” 

 

 

Välkomna till Teknikmäklarna 2011! 



Teknikmäklarna - DTM 

”Teknikmäklarna skapar ökad lönsamhet och 

tillväxt för företagen via en snabb  

mäkling av resurser i vårt unika nätverk” 

 
Teknikmäklarna april 2011 

 



Var finns Teknikmäklarna? 

Vi är idag 75(84) aktiva mäklare på ca 55 orter  

runt om i Sverige representerande; 

-Universitet och högskolor 

-Industriforskningsinstitut 

-Regionala organ (ALMI, IUC, kommun, etc) 

-Fristående konsulter 
 

www.teknikmaklare.se 

 

 

DTM Intresseföreningen Diplomerade 

Teknikmäklare stöds av VINNOVA 

http://www.teknikmaklare.se/


Teknikmäklarprocessen 

Annonsering 

av DTM-fråga 
Mötet 

Besöka SMF 

Formulering av 

DTM-fråga 

Analys 

DTM-leverans 

Uppföljning/ 

offert 

Uppdrag i 

egen/annans org 

Anslagstavlan Rapport till kund 

Återkoppling 

DTM® 

Intern 

rapportering 

” utan avgift ” 



Teknikmäklarprocess 2 

Annonsering 

av DTM-fråga 
Hemsidan 

Besök på hem- 

sidan 

Frågeformuläret 

Bearbetning 

DTM-leverans 

Uppföljning/ 

offert 

Uppdrag i 

egen/annans org 

Anslagstavlan Rapport till kund 

Återkoppling 

DTM® 

Intern 

rapportering 

” utan avgift ” 

Vid uppdrag utgår 5 % 

i Finders Fee till DTM 



Vilken nytta gör vi? 

Några nyckeltal från webbenkäten (2010): 

Antal 

• Företagskontakter  3000 st 

• Besök/analyser  1530 st 

• Ansökningar (F&V) C:119, B:78, A:53 

• Uppdragsvärde  31 st – 7 MSEK 

 

Teknikmäklarna bidrar till TILLVÄXT! 

 

 



Vilken nytta gör vi? 

Nyckeltal forts: Exempel 

 

• Finders fee: 5% (13 000 kr) 

• Rådgivning till innovatörer/forskare: 88 % 

• EU-ansökningar: ca 100 st 

• Samarbeten med andra intermediärer: 85 % 



Nuläget 

• Ny hemsida lanserad och RollUps på gång 

• Teknikmäklarna finns på Facebook och LinkedIn 

• Anslagstavlan fungerar bra 

• Rekryteringsmodellen testad under 2010, fungerar 

• Teknikmäklarna börjar att bli mera kända 

• Teknikmäklarna börjar att bli efterfrågade 

• VINNOVA har beviljat projektstöd för 2011 

 



Hemsidan 

Ny hemsida 

www.teknikmaklare.se 

Länkar till Ställ en fråga och Anslagstavlan 



  

DTM Styrelsen 

Hemsida, Facebook, utskick mm 

Intresserade anmäler sig via webben 

till styrelsen. Personlig presentation 

med CV och referenser 

”Styrelseledamot genomför intervju 

med sökande. Ger rekommendation till 

styrelsen om bifall eller avslag. Alt att 

två befintliga DTM:are rekommenderar 

styrelsen att anta ny medlem”  

Styrelsen beslutar om ny 

medlem. Antagen blir 

Teknikmäklare efter utbildning 

Antagningen av nya medlemmar sker ”kontinuerligt” eller som resultat av aktiva rekryteringar 

 

En gång per år (halvårsmötet?) arrangeras lunch-lunch träff med utbildning för nya och gamla medlemmar. 

Nya medlemmar blir diplomerade efter denna utbildning.  

Ny modell för rekrytering 

Under 2010 rekryterades och utbildades 26 nya Teknikmäklare 



Nya Teknikmäklare 2011 
 

 

Två rekryterings-och utbildningsomgångar planeras 

i samverkan med: 

- Affärsracet i Anderstorp 26-27 maj 

- Branschveckan SNITTS 5-9 september 



DTM 

Associerade medlemmar 

till Teknikmäklarna 

KAM- 

DTM 

X AB 

-Kundens kontaktperson hos Teknikmäklarna 

-Frekventa möten med kunden X AB 

-Strategiska frågor med kunden 

-Förmedla Teknikmäklarfrågor från kunden 

-Ömsesidigt förtroende - sekretessavtal 

-Avropar insats från serviceavgiften, max 50 % 

Årliga serviceavgiften fördelad: 

50 % 50 % 

KAM-Kundansvarig för X AB: 

Y AB 

Z AB 



Finansiering 

• DTM har av VINNOVA beviljats projektstöd med 

 250 kkr/år under 2010 och 2011. 

• VINNOVA har aviserat att stödet upphör 2012 

• Driftkostnader får täckas av medlemsavgiften 

• Hur finansiera rekrytering- och utbildning 

  - Sponsring? 

  - Intäkter? 

  - Projektmedel? 


